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SMG Regionen-Power «Ein halber Tag Vollgas»

Power on

RL

Abschluss

RL

Kleines
Früh-
stück

MA werden durch ihre FüKr trainiert

FüKr werden durch ihren Vorgesetzten trainiert

Verkaufsimpuls 1
(1/2 FüKr)

• Schwerpunktthema
• Vertiefung
• Festigung
• Quality-Check
• Entwicklungsplanung
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Führungsimpuls 1
(1/2 FüKr)

• Führungs-Kennzahlen
• Erfolge
• Vertriebsschwerpunkte
• Führungstraining
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