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Nachweisbare Beratungsqualitat
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1. Ausgangslage bestimmen

Bauen Kaufen Renovieren

T - Der Kauf, Bau oder die Renavation einer Liegenschaft ist neben der meist sehr
definieren i:‘ll::;"gn hahen finanziellen Dimension zusatzlich eine starke emotionale Angelegenheit fr
den Kunden. Aus diesem Grund ist es wichtig, dem Kunden gleich bei

Gesprachsheginn eine Plattform zu geben, wo er seine Ziele und Motivationen

Bestehende & sowie den geplanten Zeitpunkt der Inwestition &ussern kann. Durch diese
Wermdgenswerte WLELR] Informationen erkennt der Berater das Gesprichsziel und kann dem Kunden den

Neln } f darauf abgestimmten weiteren Gesprichsablauf vorstellen. Diese Vorgehens-
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Mach der strukturierter Erfassung der Einkormmen und Ausgaben gilt es, diese
auf der Zeitachse sinander gegeniberzustellen. Diese Vorgehensweise erhiht
Profi 1 Fio die Transparenz und liefert dern Berater auf einen Blick die Difierenz zwischen

Finanzierungs Einkarmmen und geplanten Ausgahen.
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Uberschuss « Vermdgen aufbauen
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Die Losungsentuickiung

In der dberwiegenden Mehrheit der Falle entsteht bei den Kunden ein Defizit. Da
aufgrund der Aufgabe der Enwerbstafigkeit keine neuen Einkornmen mehr
generiert werden kinnen ist es wichtig, frihzeitig Reserven zu hilden, welche das
Defizit durch einen systernatischen Kapitalverzehr decken kinnen und somit die
geplante Lebensgqualitat des Kunden sichern

Ein allfalliger Uberschuss wird in das bestehende Vermigensplanungskonzept
integriert




